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Rekommendation — Upphandling av
profilprodukter

Syfte

Syftet med vara rekommendationer kring upphandling av profilprodukter ar att skapa en modell for
ersattning till elevkarer! som ryms inom etiska, affarsméssiga och legala ramar. Modellen ska ta
hénsyn till den insats alla parter gor samt det virde alla parter tillfor i arbetet med.2Den modell vi
rekommenderar ir tydlig, enkel och 6ppen samtidigt som den skapar férdelar for elevkérerna och
diarmed dven for eleverna.

Rekommenderad modell

Den modell vi rekommenderar innebér att elevkaren har tva olika alternativ att vélja mellan nar de
valjer prissittning av produkterna. Det ena alternativet innebér rabatterat pris for elevkarens
medlemmar men inte for icke medlemmar och det andra innebar samma pris for alla. Alternativen har
olika fordelar och nackdelar.

Det ar vildigt viktigt att upphandlingsprocessen ar 6ppen och transparent och att elevkaren visar for
sina medlemmar hur processen har gitt till samt vilken roll elevkéren har haft i upphandlingen. Detta
leder till 6kat fortroende fran eleverna, 6kad medlemstillfredstéllelse samt battre varuméarke for
elevkaren.

L Eller andra organisationer som representerar eleverna i upphandlingen, ex: elevrad, studentkommittéer,
skolkatalogskommittéer.
2 Exempel pa vardeskapande faktorer och processer: upphandling, marknadsforing, distribution, tillgang till kundbas.
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Rekommendation

Sveriges Elevkarer rekommenderar elevkarer att folja nedanstdende riktlinjer vid upphandling av elev-
och studentprodukters:

Provision

Vi rekommenderar att elevkiren tar ut provision pé forsiljningen av produkterna och att den utgors av
ett paslag pa forsaljningspriset av varje produkt och inte pa en procentsats av, exempelvis, den totala
forsaljningen eller av vinsten4.

Detta gor att upphandlingen blir enkel att administrera och f6lja upp — det skapar forutsattningar for
en transparent och 6ppen process samtidigt som det 6ppnar upp for elevkiren att antingen ge
rabatterat pris till sina medlemmar eller att inte gora det.

Prissattning

Vi rekommenderar att elevkaren viljer mellan ett av tvd nedanstdende alternativ nir de sitter
slutpriset pa produkterna, bada alternativen har olika fordelar och nackdelar.

e Rabatt till elevkarens medlemmar — rabatterat pris till elevkarens medlemmar leder till 6kad
medlemstillfredstéllelse. Det 6kar ocksa incitamenten for ickemedlemmar att bli medlemmar,
men det leder ocksa till 14agre intdkter for elevkaren.

e Samma pris till alla — samma pris till alla leder till 6kade intidkter for elevkaren, forutsatt att
elevkéren har tagit provision pé forsaljningen. Detta alternativ 6kar dock varken inte
incitamenten for ickemedlemmar att bli medlemmar eller ger befintliga medlemmar valuta for
sitt medlemskap. Det indikerar dven att elevkaren sjilv inte viarderar det enskilda
medlemskapet, och darfor rekommenderas framst alternativ 1.

Béda alternativen skapar forutsattningar for elevkéren att paverka sin egen ekonomi samt sin
medlemsservice.

Oppenhet

Vi rekommenderar att upphandlingsprocessen redovisas oppet till elevkarens medlemmar samt till
slutkund. I redovisningen bor det framga:

e Hur priserna har sattsd
e Vilken roll elevkren har haft i upphandlingen®
Detta innebar att slutkunden vet vad hen har betalat for samt vem som har gjort vad i

upphandlingsprocessen — det skapar fortroende samt ger elevkiren mojlighet att visa vad den gor for
eleverna.

3 Exempel pa studentprodukter: profilklader, studentmdssor, skolkataloger, etc.

4 En procentsats av den totala forsaljningen eller av vinsten ar svarare att definiera samt svarare att folja upp. Ett
sadant system blir ocksa mindre transparent for alla inblandade parter, inklusive slutkunden.

5 Inklusive eventuell provision, rabatt, inképspris och slutpris.

6 Ex: har elevkaren skott upphandlingen sjalv, har elevkaren fatt extern hjalp, har elevkaren forhandlat om priset och andra
avtalsforhallanden.
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Inbetalning av provision

Vi rekommenderar att provisionen skall betalas fran foretaget som skoter forséljningen av
produkterna direkt till elevkarens konto samt disponeras fritt av elevkaren och inte att foretaget ska

ersitta elevkiren genom att ta kostnader som elevkaren har.”7 Detta innebér att elevkaren fritt kan
disponera tillgdngarna — elevkaren behaller sin sjalvstdndighet genom att inte knyta sin framtida
verksambhet till ett externt foretag.

Gavor till elevkarens styrelse

Vi rekommenderar inte att elevkarsstyrelsen mottar ndgra gavor fran nagon part som &r inblandad i
upphandlingen.8 Gavor kan ses som mutor, vilket kan vara bade oetiskt och olagligt.

7 Foretag erbjuder sig ibland att bekosta nagot av elevkarens arrangemang, vilket vi rekommenderar emot.
8 Det forekommer ibland att foretag erbjuder gavor eller speciella rabatter till elevkarens styrelse eller till den/de som
ansvarar for upphandlingen, vilket vi rekommenderar emot.
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